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Els immigrants s’obren pas
com a petits empresaris

| El 25% dels nous autonoms a Espanya
son estrangers que han obert petits negocis

| AANTONIO BAQUERO
BARCELONA
Is immigrants s’obren pas
en I’economia espanyola. A
poc a poc, un nombre signi-
ficatiu dels estrangers que
van arribar buscant una vida millor
han deixat enrere les feines
precaries i mal pagades per iniciar
aventures empresarials que van des
dels que comencen a treballar com a
autonoms fins als que posen en mar-
Xa petits negocis.

Aquesta nova tendencia esta con-
solidant la figura de 'immigrant
empresari, comerciant o treballador
pel seu propi compte. Aquesta trans-
formacié es constata amb la xifra
d’altes d’autonoms en la seguretat
social. Segons la Federacié Nacional
d’Associacions de Treballadors Auto-
noms, un de cada quatre nous auto-
noms és immigrant. Dels 22.053 tre-
balladors pel seu propi compte que
esvan donar d’alta del gener al
mar¢ d’aquest any, 5.523, és a dir,
un 25%, van ser estrangers.

El marg del 2006, a Espanya ja hi
havia 150.843 treballadors auto-
noms estrangers, dels quals 28.278
estan a Catalunya. El 9,8% d’aquests
autonoms procedeixen de la Xina, el
7,8% del Marroc, el 3,5% de '’Argen-
tina i el 3,1% de Colombia. En total,
els treballadors pel seu compte s6n
el 8,55% dels immigrants afiliats a la
Seguretat Social.

PROJECTE GEM / Aquest canvi de
dinamica laboral dels estrangers es
percep en la significativa proporcié
d’immigrants que inicia un projecte
empresarial, cosa que es coneix com
a taxa d’emprenedors.

ATinforme del 2005, I'Observato-
i de I’Activitat Emprenedora o Pro-
jecte GEM, en les seves sigles en an-
glés, ja ha dedicat un capitol als em-
presaris immigrants. El Projecte
GEM, que analitza la relacié entre la
creaci6 d’empreses i el creixement,
Vva portar a terme una enquesta que
va donar com a resultat que el 13,8%
dels immigrants a Espanya han em-
pres una iniciativa empresarial o
d’autoocupacio.

Aquesta taxa d’emprenedors és
molt superior a la dels espanyols, on
només el 5,2% de la poblaci6 adulta
Posa en marxa un negoci.

Un col-lectiu emprenedor
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Espanya és el pais
de la UE on més
creix el microcredit

»» Espanya és el pais de la UE
on més creix el microcredit, ex-
plica Angel Font, director de la
Fundacié Un Sol Mén, que ofe-
reix aquest suport financer a
P’autoocupacio. La tendéncia de
molts immigrants a crear els
seus negocis és una de les raons
d’aquest creixement. EI 2005, el
70% de microcredits que va con-
cedir Un Sol Mén van ser per a
immigrants i la taxa de super-
vivéncia d’aquests projectes és
del 65%. «Dupliquem la deman-
da cada any», explica Font.

Per la secretaria d’Tmmigracio de
la Generalitat, Adela Ros, el fet que
cada vegada més immigrants es de-
cideixin a muntar empreses «s una
gran noticia ja que suposa que s’in-
tegren en l'estructura economica ca-
talana». <Aquestes persones, amb les
seves iniciatives economiques, gene-
ren riquesa i ocupacioy, destaca.

La Cambra de Comer¢ del Perd a
Espanya és un dels organismes més
actius a ’hora d’assessorar immi-
grants que volen iniciar una activi-
tat empresarial. La seva gerent,
Aurelia Martinez, sosté que «hi ha
caracteristiques propies de I'immi-
grant que faciliten que es convertei-
xi en un petit empresari». «Sol ser
una persona estalviadora i emprene-
dora perqué emigrar ja és en esseén-
cia una decisié audagy, comenta.

JORDI CATALA

Enric Calvo, secretari institucio-
nal de la patronal catalana Pimec,
confirma que «puja el nombre d’im-
migrants que es fan autonoms o que
inicien una empresa». Els empresa-
ris immigrants es caracteritzen, se-
gons Calvo, per ser «molt intensius
en hores i implicar-hi els seus fami-
liars». «Nosaltres els volem integrar,
pero ells han d’adaptar-se a la nostra
cultura empresarial», diu.

AGENCIES DE VIATGE / L’hostaleria, el
comerg i la construccié sén els tres
sectors on més immigrants han ini-
ciat la seva aventura empresarial. E1
conjunt és molt ampli: bars, restau-
rants, comercos, botigues d’alimen-
tacio, locutoris, empreses de paletes,
companyies de transport, ETT, saba-
teries i fins i tot agencies de viatge o

” L’hostaleria, el comerg i la construccié son
les principals activitats dels emprenedors

les caréncies

FALTA ;
D’'INFORMACIO

2 La falta d’assessorament
sobre temes com els impostos,
la Seguretat Social o la
normativa municipal és un dels
principals problemes que
pateixen els immigrants
empresaris, explica el secretari
d’lmmigracié d’'UGT, Kader
Slimani. «<Moltes empreses que
podrien ser viables fracassen o
pateixen greus trastorns per
aquesta falta d’informacié»,
explica Slimani. Com a exemple
relata casos d’empreses que,
per culpa de mals gestors, han
estat multades per cometre
infraccions fiscals.
2 A més a més, per a un
immigrant donar-se d’alta
d’autonom no és facil, a menys
que tingui el permis de
idéncia i treball
no té permis previ, ha de
presentar una inversio inicial
d’un valor de 120.000 euros que
ha de ser aprovada per les
autoritats.

it. Si

discoteques. «<S6n negocis en que el
més important no és el capital ni la
tecnologia, siné el factor huma, la
capacitat de treball que la persona
inverteixi en el seu negoci», explica
Angel Font, director de la Fundacié
Un Sol Mén, de Caixa Catalunya,
que es dedica a ajudar persones amb
pocs recursos en projectes d’auto-
ocupacio.

Segons Font, els immigrants
«euen bé les oportunitats de negoci
dins del seu col-lectiu. Per aixo,
molts d’aquests negocis s6n restau-
rants o botigues amb productes dels
seus paisos. <Aquest projecte empre-
sarial es produeix entre cinc i deu
anys després de I'arribada, quan co-
neix bé el seu entorny, diu Font, que
afegeix: «Obrir un negoci és un pas
endavant en la seva situaci6 aqui». =



